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SUMARIO:

IS. Base imponible. Otras cuestiones. Cesion de know-how. En primer lugar, considera la Sala que de los
contratos se desprende que la entidad recurrente esté transmitiendo realmente su know-how, entendido en
el sentido en que lo interpreta la jurisprudencia, por cuanto la objecién ofrecida por la Agencia Estatal de la
Administracion Tributaria sobre la existencia de procedimientos similares ofertados en el mercado, sin que
supongan innovacion, no puede ser aceptado toda vez que el apartado 11 del art. 12 de los comentarios al
Modelo de convenio OCDE de 2008 utiliza la expresién pagos por informaciones relativas a experiencias
industriales, comerciales o cientificas en el contexto de la transmisién de cierta informacién no patentada y
gue, por lo general, no recae en el ambito de otras categorias de derechos sobre la propiedad intelectual
tratdndose, normalmente, de informacion de caracter industrial comercial o cientifico nacida de la
experiencia previa y que tiene aplicaciones practicas en la explotacibn de una empresa y de cuya
comunicacion puede derivarse un beneficio econdmico. Por otro lado, es indudable que todos los contratos
contienen una clausula de confidencialidad, por lo que reforzaria la tesis sostenida por la entidad recurrente
en relacion a que nos hallamos ante una verdadera cesion de know-how. Reduccion de las rentas
procedentes de determinados activos intangibles. Una vez acreditada la existencia de un contrato de cesion
de know-how, procede analizar si concurre o no el requisito previsto en la normativa, que exige que la entidad
disponga de los registros contables necesarios para poder determinar cada uno de los ingresos y de los
gastos directos a qué se refiere dicha normativa. Afirma la Sala que, a falta de concrecion por la Inspeccion
de a qué se refiere por ausencia de registros contables, se entiende suficiente la aportacién del libro diario
en el que se registran las operaciones objeto de facturacién, considerando suficientemente acreditados los
ingresos por canones o royalties derivados de las cesiones de intangibles a las filiales, aparte de ser
coherente la explicacion ofrecida respecto de la no activacion del intangible en el afio 2014 por no poder
determinar con seguridad los costes del intangible. Cuestion distinta es la relativa a la deduccién, como
coste del activo intangible, del salario abonado por la entidad recurrente al trabajador de la empresa
desplazado a México. Considera la Sala que es evidente que las retribuciones realizadas a al trabajador
desplazado entrarian dentro de este capitulo. Por tanto, entiende la Sala que solo pueden computarse como
costes del intangible las facturas de Honorarios Profesionales por Asesoramiento en Aplicacion del Patent
Box, preparacion de documentacion de soporte y redaccion de contratos). De ahi que proceda la estimacion
parcial de la demanda a fin de que, en el calculo de la reduccion solo se tenga en consideracién, como coste
del intangible, del importe de las facturas giradas por la entidad X.
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Contra D./D2. TRIBUNAL ECONOMICO-ADMINISTRATIVO REGIONAL DE GALICIA
ABOGADO ABOGADO DEL ESTADO

PROCURADOR D./D?.

PONENTE: D. JUAN SELLES FERREIRO

La Seccion 004 de la Sala de lo Contencioso-Administrativo del Tribunal Superior de Justicia de Galicia ha
pronunciado la siguiente

SENTENCIA

Ilmos./as. Sres./as. D./D.2

D.2 MARIA DOLORES RIVERA FRADE - Presidenta.

D. JUAN SELLES FERREIRO

D. FERNANDO FERNANDEZ LEICEAGA

D.2 MARIA PEREZ PLIEGO

D.2 MARIA DEL CARMEN NUNEZ FIANO

En A CORUNA, a treinta de mayo de dos mil veinticuatro.

En el recurso contencioso-administrativo niimero 15794/2022 interpuesto por VALORA CONSULTORES
DE GESTION SL, representado por la procuradora D2 MARIA DOLORES COBAS GONZALEZ, bajo la direccién
letrada de D. LUIS MARIA GONZALEZ NAVARRO, contra la resolucién de fecha 16 de septiembre de 2022 dictada
por el TRIBUNAL ECONOMICO ADMINISTRATIVO REGIONAL DE GALICIA, sobre impuesto de sociedades

correspondientes a los afios 2014, 2015 y 2016 recaida en el expediente administrativo 15/3455/2020 y acumulados.

La parte Administracion demandada es el TRIBUNAL ECONOMICO ADMNISTRATIVO REGIONAL DE
GALICIA, representado y defendido por el ABOGADO DEL ESTADO.

Es ponente el limo. Sr. D. JUAN SELLES FERREIRO, quien expresa el parecer del Tribunal.

ANTECEDENTES DE HECHO
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Primero.

Admitido a tramite el presente recurso contencioso-administrativo, se practicaron las diligencias oportunas
y, recibido el expediente, se dio traslado del mismo a la parte recurrente para deducir la oportuna demanda, lo que
se hizo a medio de escrito en el que, en sintesis, tras exponer los hechos y fundamentos de Derecho que se
estimaron pertinentes, se acabd suplicando que se dictase sentencia declarando no ajustada a Derecho la resolucion
impugnada en este procedimiento.

Segundo.

Conferido traslado a la parte demandada, se solicit6 la desestimacion del recurso, de conformidad con los
hechos y fundamentos de Derecho consignados en la contestacién de la demanda.

Tercero.

Recibido el asunto a prueba y tras el tramite de conclusiones, se ha declarado concluso el debate escrito,
guedaron las actuaciones sobre la mesa para resolver.

Cuarto.

En la sustanciacién del recurso se han observado las prescripciones legales, siendo la cuantia del mismo
138.918,04 euros.

FUNDAMENTOS DE DERECHO
Primero.

Se impugna en el presente procedimiento ordinario la resolucion dictada en fecha 16 de septiembre de
2022 por el Tribunal Econémico Administrativo Regional de Galicia en las reclamaciones econémico - administrativas
15- 03455-2020; 15-06828-2020; 15-06829-2020; 15-01917-2021; 15-07766-2021 interpuestas por VALORA
CONSULTORES DE GESTION SL contra el acuerdo de fecha 10-08-2020 dictado por la Dependencia Regional de
Inspeccion por el que se practica liquidacion definitiva en relacion con el Impuesto sobre Sociedades de los ejercicios
2014, 2015y 2016, asi como frente al acuerdo sancionador de fecha 22-03-2021; por cuantias respectivas a efectos
de reclamacion de 78.292,51 euros y 32.850,00 euros.

La Dependencia Regional de la Inspeccion de Galicia rechaza la aplicacién de la reduccion prevista en el
articulo 23 del Real Decreto Legislativo 4/2004 ,, por el que se aprueba el Texto Refundido de la Ley del Impuesto
sobre Sociedades (TRLIS), a los ingresos declarados por la actora correspondiente al ingreso del pago de royalties,
derivado de la cesion del know how denominado metodologia ECO REM a determinados clientes para la aplicacion
en establecimientos comerciales.

Segundo.

Requisitos determinantes de la reduccién de rentas por activos intangibles.

El articulo 23 de la LIS establece, en redaccion aplicable al caso de autos, que: " Las rentas procedentes de
la cesion del derecho de uso o de explotacion de patentes, dibujos 0 modelos, planos, formulas o procedimientos
secretos, de derechos sobre informaciones relativas a experiencias industriales, comerciales o cientificas, se
integraran en la base imponible en un 40 por ciento de su importe, cuando se cumplan los siguientes requisitos:

a) Que la entidad cedente haya creado los activos objeto de cesién, al menos, en un 25 por ciento de su
coste.

b) Que el cesionario utilice los derechos de uso o de explotacion en el desarrollo de una actividad econémica
y que los resultados de esa utilizacion no se materialicen en la entrega de bienes o prestacion de servicios por el
cesionario que generen gastos fiscalmente deducibles en la entidad cedente, siempre que, en este Ultimo caso,
dicha entidad esté vinculada con el cesionario.

¢) Que el cesionario no resida en un pais o territorio de nula tributacion o calificado como paraiso fiscal,
salvo que esté situado en un Estado miembro de la Union Europea y el contribuyente acredite que la operativa
responde a motivos econémicos validos y que realice actividades econémicas.

d) Cuando un mismo contrato de cesién incluya prestaciones accesorias de servicios, debera diferenciarse
en dicho contrato la contraprestacion correspondiente a los mismos.
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e) Que la entidad disponga de los registros contables necesarios para poder determinar los ingresos y gastos
directos correspondientes a los activos objeto de cesion.

Lo dispuesto en este apartado también resultar4 de aplicacién en el caso de transmisién de los activos
intangibles referidos en el mismo, cuando dicha transmisién se realice entre entidades que no formen parte de un
grupo de sociedades segun los criterios establecidos en el articulo 42 del Cadigo de Comercio , con independencia
de la residencia y de la obligacion de formular cuentas anuales consolidadas.

2. En el caso de cesion de activos intangibles, a los efectos de lo dispuesto en el apartado anterior, con
independencia de que el activo esté o no reconocido en el balance de la entidad, se entenderd por rentas la
diferencia positiva entre los ingresos del ejercicio procedentes de la cesién del derecho de uso o de explotacion de
los activos, y las cantidades que sean deducidas en el mismo por aplicacion de los articulos 12.2 0 13.3 de esta Ley
, €N su caso, y por aquellos gastos del ejercicio directamente relacionados con el activo cedido.

3. Esta reduccién debera tenerse en cuenta a efectos de la determinacién del importe de la cuota integra a
que se refiere el articulo 31.1.b) de esta Ley .

4. En ningln caso daran derecho a la reduccion las rentas procedentes de la cesién del derecho de uso o
de explotacion, o de la transmision, de marcas, obras literarias, artisticas o cientificas, incluidas las peliculas
cinematogréficas, de derechos personales susceptibles de cesién, como los derechos de imagen, de programas
informéticos, equipos industriales, comerciales o cientificos, ni de cualquier otro derecho o activo distinto de los
sefialados en el apartado 1.

5. A efectos de aplicar la presente reduccion, con caracter previo a la realizacion de las operaciones, el
contribuyente podra solicitar a la Administracion tributaria la adopcion de un acuerdo previo de valoracion en relacion
con los ingresos procedentes de la cesion de los activos y de los gastos asociados, asi como de las rentas generadas
en la transmisién. Dicha solicitud se acompafiara de una propuesta de valoracion, que se fundamentara en el valor
de mercado ".

El 4 de julio se publico la Ley 6/2018 de Presupuestos Generales del Estado para el afio 2018 por la que,
con efectos para los periodos impositivos que se inicien a partir de 1 de enero de 2018, modificando el articulo 23
de la Ley del Impuesto sobre Sociedades, creé lo que se conoce como régimen de Patent Box. Esta modificacion
tiene su justificacion, segun reza en la Exposicion de Motivos de la Ley de Presupuestos, en el necesario acomodo
del Patent Box patrio a los acuerdos adoptados en el seno de la OCDE y la UE para evitar las distorsiones que este
tipo de regimenes preferenciales pudieran producir de no observar el estandar recogido en la accién 5 del plan
BEPS (plan elaborado por la OCDE para luchar contra la erosién de bases imponibles y traslado de beneficios al
extranjero). La modificacion se despliega, basicamente, en tres ambitos; una de ellas, informada por la necesidad
de que el activo intangible sea digno de proteccion legal, elimina de la lista de activos aptos para la aplicacion, el
know how y los planos.

Esta es la cuarta modificacion que conoce el citado régimen desde que viera la luz en 2008 siendo, la mas
relevante, la que se produjera en 2013 pues, con independencia de modificar el sistema de calculo del incentivo
(reduccién en un 60% de las rentas procedentes de la cesidn) permitiendo su aplicacion indefinida mientras la cesion
tenga lugar, incorporé un procedimiento de acuerdo previo de valoracion y calificacion que procura la adecuada
seguridad juridica en su aplicacién.

Pero, en redaccién aplicable al caso de autos si se contemplaba el know how dentro del marco de aplicacion
de la reduccion analizada. En tal sentido la resolucion de la CV de la DGT V1090-16 dice que : " Siguiendo la
jurisprudencia del Tribunal Supremo (entre otras, sentencias de 30 de mayo de 2002 ; de 19 de diciembre de 2002
o de 25 de febrero de 2000 ) el know- how se puede definir como "el complemento de lo que un industrial no puede
saber por el sélo examen del producto y el mero conocimiento de la técnica". Doctrinalmente, el "know-how" o las
"informaciones relativas a experiencias industriales, comerciales o cientificas" ha sido definido como una informacion
de caracter industrial, comercial o cientifico, nacida de experiencias previas, que tienen aplicaciones practicas en la
explotacidon de una empresa y, de cuya comunicacion puede derivarse un beneficio econémico. En virtud de los
contratos de cesién o licencia de know-how, una de las partes se obliga a comunicar a la otra parte sus
conocimientos y experiencias especificos, no revelados al publico, de manera que pueda utilizarlos por su cuenta,
sin que el cedente o licenciante intervenga en el uso que el cesionario o licenciatario haga de la informacion
suministrada.

Por su parte, siguiendo la jurisprudencia del TS "por asistencia técnica se entiende la ayuda especializada
gue el comerciante o industrial recibe de un tercero para la mejor realizacion de la actividad que le incumbe. La
asistencia técnica puede tener lugar a través de muy diversas prestaciones; (...) puede consistir en la asuncion de
una fase (o de parte de una fase) del proceso por quien la presta (...)". Mas particularmente se define como una
modalidad atipica del contrato de arrendamiento de obra o servicios regulado en el articulo 1544 del Cdadigo Civil en
virtud del cual "en el arrendamiento de obras o servicios, una de las partes se obliga a ejecutar una obra o a prestar
a la otra un servicio por precio cierto." En efecto, en virtud de dicho contrato una de las partes se obliga, apoyada
en los conocimientos usuales de su profesion, a hacer ella misma una obra o a prestar algin servicio para la otra
parte, quedando por tanto sometida a una obligacion de resultado.
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Con arreglo a lo anterior, la cesién de derechos sobre informaciones relativas a experiencias industriales,
comerciales o cientificas (know-how) quedaria subsumida en el presupuesto de hecho contenido en el apartado 1
del articulo 23 de la LIS .

En el supuesto concreto planteado, en la medida en que las informaciones objeto del contrato de cesion
parecen constituir informaciones empresariales y comerciales, dichas informaciones tendrian la consideracion de
know-how, por lo que los ingresos derivados de la cesion de su uso no exclusivo podrian acogerse a la reduccion
prevista en el articulo 23 de la LIS , en cuanto que, de acuerdo con los hechos manifestados en el escrito de la
consulta, parecen cumplirse los requisitos exigidos para aplicar el citado incentivo fiscal .

También en el Consulta vinculante nim. V0030/15 de 9 enero. JUR 20153580 la DGT sefiala: " Tratandose
de un contrato de naturaleza mixta, la letra d) del apartado 1 del articulo 23 del TRLIS, previamente transcrito, exige
diferenciar, de forma expresa, en el citado contrato la contraprestacion correspondiente a cada una de las
prestaciones objeto del contrato. Asi, aquella contraprestacion que se corresponde con la cesién del know-how que
cumpla los requisitos establecidos en el articulo 23 del TRLIS tendra derecho a la aplicacién de la reduccién prevista
en el mismo. Por el contrario, la contraprestacion que se derive de la prestacion de asistencia técnica que queda
sometida a una obligacion de resultado respecto de los cesionarios no quedara subsumida en el presupuesto de
hecho establecido en el apartado 1 del articulo 23 del TRLIS.

Tercero.

Aplicacion al caso de autos.

Sostiene la demandante la procedencia de la reduccion amparada en que entre las cldusulas de los
contratos celebrados con las filiales de México y Reino Unido se revela como esencial el know how y que es tal
transmision, la esencia del mismo y a la que responde la prestacién econdémica, siendo los restantes elementos
complementarios de esta prestacion principal.

La Agencia Estatal de la Administracién Tributaria y el Tribunal Econémico Administrativo Regional de
Galicia se oponen a la aplicacion de la reduccion fiscal con base en el incumplimiento de dos de los requisitos
establecidos en la redaccién del art. 23 de la Ley del Impuesto de Sociedades aplicable ratione temporis, a saber:

1.- La metodologia ECO REM no encuentra encaje en ningun de los supuestos enunciados en el citado art.
23 delalLls

2.-Incumplimiento del requisito recogido en el apartado €) del citado precepto, consistente en que la entidad
disponga de los registros contables necesarios para poder determinar los ingresos y gastos directos
correspondientes a los activos objeto de cesion.

A fin de ilustrar el debate conviene traer a colacién la sentencia de la Sala Tercera del Tribunal Supremo
840/2022 de 24 de junio, dictada en sede del recurso de casacion 5441/2020, en cuya fundamentacion juridica se
recoge lo siguiente:

"TERCERO.- Consideraciones juridicas sobre el caso debatido.

1) La cuestion de interés casacional que se formula en este recurso consiste en determinar si las cantidades
satisfechas por NINTENDO IBERICA, S.A. (NIB), la recurrente, con residencia en Espafia, a una entidad no
residente, su matriz NINTENDO OF EUROPE GMBH (NOE), residente en Alemania, por la cesion hecha de (i)
determinados datos de clientes portugueses y (ii) datos operativos que, a su vez, esta Ultima, habia adquirido, por
el mismo precio, de la portuguesa Concentra, productos para criangas, S.A. (Concentra), tienen la consideracion de
canones y como tales, son rendimientos de capital mobiliario sujetos al IRNR (articulo 12.1, 5y 13.1.3° del TRLIRNR)
y a retencion, de acuerdo con los articulos 30 y 31 del mismo Texto o, por el contrario, estamos ante una
compraventa o transmision de datos de la que derivaria una ganancia patrimonial sometida a tributacion,
exclusivamente, en Alemania.

2) La operacién discutida tuvo lugar en virtud de contrato celebrado el 24 de marzo de 2009, fecha que
determina el régimen juridico de la operacién tanto desde el punto de vista del texto del CDI como de la normativa
reguladora del IRNR. Resulta aplicable, sin duda, el texto originario del CDI, rmado el 5 de diciembre de 1966 y no
el derivado de la modicacion de 3 de febrero de 2011. Hay que decir que el CDI de 1966 fue el tomado en
consideracion.

3) Arma la recurrente que la sentencia es errénea, por haber tenido en cuenta los Comentarios al Modelo
de Convenio de la OCDE vigentes al realizarse el procedimiento de inspeccion (octubre de 2012) y, por tanto, se
entiende, el nuevo articulo 12.2 del CDI, en la redaccion de 2011, llegando, por tanto, a conclusiones erréneas.

Esto no es asi pues, como ponen de maniesto, el acuerdo de liquidacion y la resolucion del TEAC, en tesis
gue asume la sentencia recurrida, la Inspeccion tuvo en cuenta, como procedia, la redaccion originaria del articulo

12.3 del CDI y los Comentarios al Modelo de Convenio de la OCDE de julio de 2008, con casi igual redaccion,
por lo demas, (articulo 12, apartado 11) que los precedentes Comentarios de 2005 y 2006, e incluso que los de
2010.
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4) No es cierto, por tanto, que se haya planteado un problema de interpretacion dinamica del Convenio por
tener presentes los Comentarios al Convenio OCDE vigentes en 2012, tras la reforma del Convenio en 2011, y no
los correspondientes al CDI de 1966 (los de 2008) pues la Inspeccién, como hemos sefialado, acudié a la redaccion
del CDI de 1966 y a los Comentarios previos y mas proximos a la operacién a analizar que fueron los de 2008.

5) Ademas, toda la discusidn sobre la aplicacion del Convenio y los Comentarios aplicables resulta nalmente
ociosa, porque la redaccion del articulo 12.3 antiguo y el articulo 12.2 nuevo del Convenio, reproducidos en la pagina
4 del escrito de interposicion casacional, salvo el afiadido después del punto y seguido en el texto de 2011 que
comienza con "El término "canones" " referido, especialmente, a los pagos por concesion de uso del nombre o
imagen de una persona, no aplicable al caso, es en esencia la misma.

6) Sobre esa base, los Comentarios al Modelo OCDE aplicables, cuyo valor interpretativo ha sido ya
reconocido por esta Sala (Sentencias de 9 de febrero de 2016 -casacion n° 3429/2014-; 19 de marzo de 2013 -
3732/2010- y 7 de diciembre de 2012 - 1139/2010-, entre otras muchas) serian los de 2008, los recogidos en la
resolucién del TEAC y en el fallo. Comentarios que la recurrente, por cierto, ni menciona ni valora ni tampoco intenta
rebatir en su escrito de interposicion. Que no sean una fuente del Derecho en el sentido del articulo 1.1 C.C. no
signica que no puedan ayudar al juzgador a integrar, no ya conceptos juridicos, sino actos, contratos, hechos o
negocios -maxime ante los avances tecnoldgicos exponenciales experimentados desde 1966- en las categorias
generales que ya existian en el CDI bilateral que se ha de aplicar.

7) Partiendo del tenor del articulo 12.3 CDI, redaccion de 1966, la clave esta en la consideracion de canones
gue el Convenio atribuye no solo a las cantidades de cualquier clase pagadas por el uso o la concesion de uso de
los derechos que menciona (derechos de autor sobre obras literarias, patentes, marcas de fabrica, etc), sino
también, separandolas gramaticalmente por una coma, a "(. ) las cantidades pagadas por informaciones relativas a
experiencias industriales, comerciales o cienticas", siendo este inciso el aplicable al caso, como arma la sentencia
a quo. En opinién que compartimos. Dichas cantidades, por su naturaleza, al margen de que se habla de uso o
concesién de uso o transmision de la propiedad tienen, como seguidamente veremos, siempre, el caracter de
canones o regalias.

Respecto al reproche efectuado a la sentencia, a la que se imputa una supuesta vulneracion del principio
de jerarquia normativa del articulo 9.3 CE, por haber acudido la Administracion, y posteriormente el Tribunal de
instancia, al articulo 13.1.f) 3° TRLIRNR para jar el concepto de canon, sujeto, como rendimiento de capital
mobiliario, al Impuesto, lo Unico que hizo ese texto en 2004 -en que regia, entre otros, el texto original del CDI de
1966 entre el Reino de Espafia y la Republica Federal de Alemania, en linea con los Comentarios al Modelo de
Convenio vigentes-, fue incorporar al texto el concepto de canon contenida en el Modelo de Convenio y en este caso
en el CDI, sefialando que:

"[...] 1.- Se consideran rentas obtenidas en territorio espafiol las siguientes: ()

f) Los siguientes rendimientos de capital mobiliario ()

3° Los canones o regalias satisfechos por personas o entidades residentes en territorio espafiol o por
establecimientos permanentes situados en este, o que se utilicen en territorio espafiol.

Tienen la consideracién de canones o regalias las cantidades de cualquier clase pagadas por el uso o la
concesioén de uso de: (.)

Informaciones relativas a experiencias industriales, comerciales o cienticas ".

Lo determinante, pues, para que pueda hablarse de canon es la naturaleza de la informacion cedida y por
la que se paga una cantidad y no el hecho de que se emplee en el contrato correspondiente el término cesién de
uso o concesién de uso o la expresién compraventa, como aqui ha ocurrido.

A tal efecto, el apartado 11 del articulo 12 de los Comentarios al Modelo de Convenio OCDE de 2008 que,
después de eliminar la referencia a la denicion del concepto de canon dada por determinado organismo, introduce
el siguiente parrafo en lo relativo al concepto de "cantidades pagadas por informaciones relativas a experiencias
industriales, comerciales, o cienticas"

(...) "La expresion "pagos [ ] por informaciones relativas a experiencias industriales, comerciales o cienticas"
se utiliza en el contexto de la transmision de cierta informaciéon no patentada y que, por lo general, no recae en el
ambito de otras categorias de derechos sobre la propiedad intelectual. Normalmente se trata de informacion de
caracter industrial, comercial o cientico, nacida de experiencias previas, que tiene aplicaciones practicas en la
explotacion de una empresa, y de cuya comunicacion puede derivarse un benecio econémico. Dado que la denicion
esta relacionada con informacion relativa a experiencias previas, el articulo no es aplicable a los pagos efectuados
por informacion nueva obtenida como resultado de la prestacion de unos servicios a instancia del pagador (...)".

El subapartado 3 del apartado 1, que mantienen los Comentarios de 2008, como en los de 2005 y 2006,
sefiala que, a estos efectos, serian canones los pagos por informacion ya existente o creada al efecto, que incluye
disposiciones sobre condencialidad de estas informaciones, mientras que existiria prestacion de servicios cuando
se trate de informacion nueva, desarrollada o creada al efecto en base a ciertos conocimientos o experiencia del
prestador de servicios.

Dispone el citado apartado:
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"11.3 La necesidad de distinguir entre dos tipos de pagos -los pagos de provisién de saber hacer
(conocimientos tedrico-practicos) -know-how- y los pagos de provision de servicios- a veces da lugar a dicultades
practicas. Los siguientes criterios son relevantes para establecer esta distincion:

- Los contratos de provision de saber hacer (conocimientos tedrico-practicos) - know-how- se reeren al tipo
de informacién descrita en el parrafo 11 que ya existe o al suministro de este tipo de informacién después de
desarrollarla o de crearla e incluyen disposiciones relativas a la condencialidad de estas informaciones.

En los casos de contratos de provision de servicios, el proveedor presta los servicios que pueden requerir
que el proveedor haga uso de conocimientos expertos, habilidades y conocimientos especiales, pero que no los
transera a la otra parte.

En la mayoria de los casos que impliquen la provisién de saber hacer (conocimientos teérico-practicos) -
know- how-, generalmente el proveedor habra de hacer muy poco, de acuerdo con el contrato, ademas de aportar
la informacion disponible o reproducir el material existente. Por otra parte, un contrato de prestacion de servicios
supondrd, en la mayoria de los casos, que el proveedor tiene un nivel mucho mas elevado de gasto para poder
cumplir con sus obligaciones contractuales.

Como ejemplo, atendiendo a la naturaleza de los servicios que se ha de prestar, el proveedor puede incurrir
en gastos de salarios de empleados asignados a la investigacion, disefio, pruebas, delineacion y a otras actividades
conexas o para remunerar los subcontratistas encargados de garantizar servicios similares”.

En el subapartado 4, apartado 11 de los Comentarios de 2008 se introduce en la lista de los ejemplos de
pagos que no se atribuyen a la provision de saber hacer, sino a la de servicios, el supuesto de: "remuneraciones por
listado de clientes potenciales", que indudablemente estaba implicito en el concepto de know-how de los apartados
11,1y 11.2 de las redacciones anteriores a 2008.

Y asi se sefala:

"11.4 Los ejemplos siguientes describen pagos que, por (o tanto, no deben atribuirse a la provisién de saber
hacer (conocimientos tedrico-practicos) -know-how- sino a la de servicios:

(...) las remuneraciones por listados de clientes potenciales, cuando tales listados se confeccionen
especicamente para el pagador con informacion de caracter publico (sin embargo, la remuneracion por un listado
condencial de clientes a los que el perceptor de la remuneracion ha suministrado un producto o servicio concreto,
si constituiria una remuneracidn por conocimientos practicos - know How- dado que estada relacionada con la
experiencia comercial de este en sus relaciones con tales clientes)".

En consecuencia, segun los Comentarios, instrumento de indudable valor interpretativo, las prestaciones
(aspecto esencial) consistentes en la transmision de listado de clientes potenciales (operacion muy especica),
pueden ser:

- Prestaciones de servicios cuando tales listados se confeccionan especicamente para el pagador con
informacion de caracter publico;

- Remuneracién por conocimientos practicos - know how- cuando se paga por el suministro por un listado
condencial de clientes a los que el perceptor de la remuneracion ha suministrado un producto o servicio concreto.

Los pagos por este Ultimo supuesto encajan, sin duda, en el concepto de canon del articulo 12 del Convenio
Hispano-Alemén de 5 de diciembre de 1966. Por tanto, el elemento diferenciador en relacién con las remuneraciones
por informacion sobre listado de clientes potenciales se encuentra en que:

- El listado de clientes tenga caracter de condencial o restringido, de modo que lo que se retribuye es
precisamente el acceso a esa informacion restringida;

- Que el listado sélo contenga informacion publica a la que cualquiera puede acceder, de modo que en este
supuesto lo que se retribuye es la elaboracion especica del listado para el pagador, no la informacién en si misma
sobre los clientes, puesto que esta, si es publica, es de acceso no restringido.

Pues bien, los pagos que se realizan por la recepcion de un listado condencial de clientes a los que el
perceptor ha suministrado producto o servicio concreto, encajan en el concepto de canon del articulo 12.3 del CDI,
redaccién de 1966, mas en concreto, en el inciso nal relativo a "...cantidades pagadas por informaciones relativas a
experiencias industriales, comerciales o cienticas".

Asi lo avala, ademas, la Direccidon General de Tributos, en la consulta vinculante V-1075, de 20 de mayo de
2010, en una cesion de datos de un listado condencial de clientes, entendiendo, con exégesis de un articulo idéntico
del CDI Espafia- Brasil y de los Comentarios al Modelo, que "las prestaciones (pagos) derivadas de la transmision
(de nuevo, el empleo de este término) de listados condenciales de personas, encajan dentro del concepto de canon”.

Esta Sala, ya desde una sentencia de 16 de julio de 1998 (antiguo recurso de apelacion n° 4416/1992),
interpretando precisamente el CDI hispano aleman de 1966, ha tenido oportunidad de raticar en su FD tercero que:
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"(...) el articulo 12 del Convenio atribuye al término "canon" la suciente amplitud como para que no exista
duda sobre que todo lo pagado por TAQSA esta comprendido dentro de su &mbito objetivo. Se dice en él que tendran
ese caracter de "canon" las cantidades de cualquier clase pagadas y, al referirse al objeto del contrato, no sélo
incluye la transferencia de tecnologia sino que se extiende, también, a informaciones relativas a experiencias
industriales, comerciales o cienticas".

En este asunto, es palmario que la operacion realizada, al margen de la denominacién o nomen iuris que
reeja el contrato, como compraventa de determinados datos, es una cesion o transmision onerosa de datos de
listados condenciales de personas, por la que se satisface una prestacion o pago, que tiene naturaleza de canon, al
margen de la denominacion contractual que se dé.

8) Lo determinante (y de tal punto de partida surgen las interpretaciones de los Comentarios al Convenio)
€s que nos encontremos ante un canon o ante el precio propio de una compraventa o transmisién, no es la
denominacién que hayan podido dar las partes al contrato, sino si, en el concreto caso, el objeto del contrato tiene
0 no encaje dentro de una prestacion cuya nalidad sea la de facilitar una informacioén de caracter general o publica,
en cuyo caso no se puede hablar de canon; o, por el contrario, el acuerdo implica el traspaso de informacién en la
gue una de las partes se obliga a comunicar sus conocimientos y experiencias particulares no revelados al publico
a la otra parte, para que puedan ser utilizados por su cuenta, en el que ya nos encontrariamos ante un canon. Este
es, cabalmente, el caso.

9) En efecto, siguiendo al Abogado del Estado, para esa conclusion hay que partir del apartado 3 del contrato
de 24 de marzo de 2009, denominado "COMPRAVENTA DE DETERMINADOS DATOS", donde se establece que:

"(...) Por el presente, NIB acepta pagar a NOE la cantidad de 1.850.000 euros, sin incluir el Impuesto sobre
el valor afiadido, en su caso, como precio de compra de:

a) los Datos de Clientes y (b) los Datos Operativos, y todos esos datos deberan ser entregados por NOE en
las instalaciones de NIB en Madrid, Espafia, bien en formato papel o bien electronicamente, segun lo acuerden las
Partes, a mas tardar a las 12.00 del mediodia (hora espafiola) del 26 de marzo de 2009, y NIB emitir4 un recibo por
escrito al respecto, mediante correo electrénico o fax".

Por tanto, el objeto del contrato de compraventa es:

(a) Los Datos de Clientes y
(b) Los Datos Operativos,
Por tales, hay que entender, segun la estipulacién 1 del citado contrato:

(...) "Datos de Clientes" signican los datos, mantenidos por Concentra o en nombre de Concentra al cierre
de la actividad comercial el 28 de febrero de 2009, en relaciébn con cualesquiera clientes de Concentra para
productos Nintendo en Portugal, incluyendo, para cada uno de esos clientes, su nombre, su direccién comercial
principal y, si fuera distinta, su direccion de facturacion, las direcciones de todas sus tiendas minoristas, su
facturacion correspondiente a tos tres afios anteriores, su historial de crédito y cualquier otra informacién relevante
relativa a la venta de productos Nintendo a ese cliente;

"Datos Operativos" signica cualesquiera datos, distintos de los Datos de Clientes y cualquier informacion
nanciera condencial acerca de la propia Concentra, mantenidos por Concentra o en nhombre de Concentra al cierre
de la actividad comercial el 28 de febrero de 2009, que eran relevantes para la prestacion, por parte de Concentra,
de sus servicios de distribucién y envio en Portugal en relaciéon con los productos Nintendo, incluyendo, para cada
cliente, sus requisitos de entrega, transporte, EDI y personalizacion".

10) Como razona el TEAC, lo que se cede no es un mero listado de clientes con "su nombre, su direccién
comercial principal, su direccién de facturacion, las direcciones de todas sus tiendas minoristas, su facturacién...”,
informacion que puede extraerse de cualquier base de datos publica, sino que lo relevante, aparte de la cesién del
historial de crédito de los clientes, es que se cede ademas la informacién de los "datos operativos", que aluden a la
experiencia comercial de CONCENTRA, antes distribuidor de productos Nintendo en Portugal, con sus clientes en
el desarrollo de su actividad, experiencia y conocimientos comerciales potenciales que sélo ella posee y que no se
puedo encontrar en ningun listado publico.

En concreto, dichas informaciones, tal y como se deriva del informe inspector, son informaciones,
experiencias, conocimientos, procedimientos, técnicas, etc., objeto de cesién, que ademas de gozar de un valor
productivo o reproductivo industrial o comercial, tienen caracter condencial; no son divulgados, no se busca o
necesita su proteccion registral puablica; de hecho, su elevado valor comercial es precisamente su caracter
condencial y no accesible a los demas, pues se trata de datos en relacién con los clientes de Nintendo, y sélo la
entidad portuguesa, que originariamente cede los citados datos, es conocedora de cuales son sus clientes, habiendo
podido recopilar la informacion relevante al efecto, como las necesidades y requisitos de entrega del producto, el
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transporte de la mercancia a su lugar de destino, etc.., derivado de la personalizacion en la relacion cliente- producto,
debido a la relaciébn comercial concreta que es la que permite que se pueda hablar de canones en este caso.

Lo esencial es, pues, que el uso, concesion de uso o transmisién onerosa (compraventa) -al margen de la
denominacién dada- de esos datos de clientes y de datos operativos, dados sus términos, ha pasado de ser una
mera base de datos publica para transformarse en una informacion cualicada condencial surgida de experiencias
comerciales previas de la entidad portuguesa, con indudables aplicaciones practicas en la explotacion de NIB, de la
gue se deriva un obvio benecio econdmico y por la que satisface una prestacion a NOE, que tiene la naturaleza de
canon subsumible en el articulo 12.3, in ne, del CDI 1966 y por extension de rendimiento de capital mobiliario sujeto
a retencion.

11) Segun la sentencia recurrida, el objeto de la operacidn es una transmisién, que redne, sin duda, los
caracteres propios de los conocimientos tedrico-practicos, el know how o informaciones relativas a experiencias
comerciales por las que se satisface una remuneracién, que encaja de lleno en el concepto de canon del articulo
12.3 del CDI aplicable ratione temporis.

La naturaleza de la cesion objeto del contrato suscrito entre NIB y la entidad alemana NOE, aun no
deduciéndose del nomen iuris derivado de su intitulacién, se colige del titulo del apartado 3, denominado
"compraventa de determinados datos", en armonia con el epigrafe 10 del previo contrato celebrado entre Concentra
y NOE en el que se alude, en inglés, a compra y venta de ciertos datos y derechos. Por otra parte, esta misma
calicacion se menciona en otros apartados del acuerdo: se alude a que NOE revendera los repetidos datos
(expositivo E), o se menciona el precio de compra (apartado 3.1).

12) Sin embargo, -sigue diciendo el fallo de la sentencia de instancia, lo que constituye su ratio decidendi:

"[...] la intencidn expresa de las partes de "vender" y correlativamente "comprar”, "datos operativos",
"informacion nanciera condencial" o "datos de clientes", no supone que las rentas generadas y obtenidas por NOE
pierdan la naturaleza de "canones", pasando a ser tratadas bajo los mandatos de otro precepto del Convenio
hispano- aleman, en concreto como ganancias derivadas de la enajenacion de cualquier otro bien distinto, lo que
implicaria su no tributacién en el Estado de la fuente -Espafa- [...]".

Es de resaltar que la utilizacion del término compraventa para calicar la cesion de datos de clientes
portugueses, recogida en el contrato de 24 de marzo de 2009, no impide per se hablar de cdnones o regalias, a
efectos del IRNR, teniendo en cuenta que, como se dice en el fallo, es posible admitir, en teoria, que la compraventa
de know how pueda ser un medio mas de cesion del uso de los datos, con tal de que la transmision tenga caracter
permanente, y no temporal, como excepcion a la regla de la cesion temporal que suele tener lugar, sin que haya
precepto que la impida, y teniendo en cuenta que lo que se transmite es la titularidad de un derecho de forma
denitiva.

En este sentido, cuando el art. 12 del Convenio hispano-aleman habla de concesion del uso, no impide que
se pueda hacer de forma denitiva, basandose la doctrina tributarista -a la que alude la sentencia impugnada- en los
criterios seguidos por la doctrina mercantil, con inspiracién en el principio de autonomia de la voluntad y en la practica
de otros Estados, siendo este criterio el acogido en los Real Decretos de transferencia de tecnologia, como el
2343/1973 y el 1750/1987, con el efecto de que el transmitente pierde el poder de disposicion sobre la informacion
no revelada al publico, como el caso de autos, pues la informacion es imprescindible para que el establecimiento
permanente en Portugal pueda iniciar su actividad como distribuidor de NINTENDO en Portugal.

13) En efecto, la doctrina mas autorizada (segun el escrito de oposicion), que no se aleja de la jurisprudencia
- SSTS 19, 25y 26 de febrero, o 7 de abril de 2000 (recurso de casacién n® 4649/1995) y 19 de diciembre de 2002
(recurso de casacion n° 954/2007), entre otras, rechaza la validez a efectos scales de una transmision "plena”, en
un sentido de contrato traslativo del dominio, de tales derechos o conocimientos: no cabe la transmision de la
propiedad "cuando no se puede garantizar la posesion legal y pacica de la cosa vendida" (como aqui ocurre, con
datos o férmulas secretos, valiosos en el entorno condencial de una determinada actividad empresarial). Y no
habiendo transmisién, no hay una ganancia patrimonial, sino un canon, a tenor de la indole de lo cedido.

14) A ello se une la imposibilidad de que los bienes incorporales, que pueden ser objeto de compraventa,
se transeran dominicalmente -a efectos de la traditio, dentro de la teoria del titulo y el modo-, desde la perspectiva
del articulo 1464 del Cadigo Civil, ya que no cabe una entrega fisica. Es entonces necesario que los referidos bienes,
0 estén incorporados o representados por un titulo que legitime el derecho de su titular, un derecho incorporado
literalmente a un titulo, lo que no es el caso -titulos valores-; o bien que se obre segun lo dispuesto en el articulo
1462, parrafo segundo, del mismo Cadigo, que requiere el otorgamiento de escritura publica a efectos de materializar
el modo instrumental de adquirir.

Pero en todo caso, en la compraventa, sea de bienes corporales o incorporales, es de esencia que el
vendedor pierda por completo la titularidad de la cosa o derecho vendido -fuera de los casos de constitucion de
derechos sobre la cosa o de establecimiento de condominio- en favor del vendedor, efecto juridico de dificil
apreciacion, practicamente imposible, en la transferencia de datos en soportes virtuales, a salvo situaciones, ajenas
a las que nos ocupa, en que conste explicitamente la oportuna salvedad, lo que, de ser asi, dicultaria notablemente
la calicacion como compraventa del negocio celebrado.
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Cuarto.

Referencia a la jurisprudencia de la Sala en asuntos semejantes, sobre la calicacion como canones.
Siempre teniendo en cuenta las particularidades del caso concreto, es de importancia aludir a nuestra
sentencia de 7 de abril de 2000, recaida en el recurso de casacion n° 4649/1995, donde puede leerse:

"CUARTO: (...) B) No se esta, pues, ante la presencia -como pretende la parte recurrente- de un contrato
de compraventa de "know-how" en su aspecto material e inmaterial, pues:

a.- Su objeto, lo denido genéricamente, en tal contrato, como "transferencia de tecnologia de componentes"
de un modelo de automdvil (los conocimientos, informacion y "know-how" relativos al mismo -secretos y no
patentados-), no es susceptible, por mor de su propia esencia y naturaleza, de integrar el objeto de un contrato
traslativo del derecho de propiedad, ya que la posesién de un conjunto de conocimientos secretos que no esta
amparado por una patente no conere a su titular proteccién legal alguna frente a terceros que llegasen, a su vez, a
poseerlo, por los méas variados procedimientos, y lo utilizasen en su propio benecio, y no puede, asi, cumplirse una
de las obligaciones esenciales "ex lege" propias del contrato de compraventa (y que lo identican como tal), como
es, a tenor del articulo 1474 del Cadigo Civil, el garantizar al adquirente o comprador la "posesion legal y pacica de
la cosa vendida".

Por otra parte, lo expuesto no resulta enervado por la manifestacion de la recurrente relativa a que el propio
Cddigo Civil, en su articulo 1464 , admite la posibilidad de que los bienes incorporales puedan ser objeto de
compraventa, pues, aunque tal manifestacion es cierta, mas cierto es que, para que dicha posibilidad tenga lugar,
es completamente necesario que los referidos bienes estén incorporados o representados por un titulo que legitime
el derecho de su titular; y, en el caso de autos, es obvio que, no producida tal incorporacién, al tratarse de
conocimientos secretos y no patentados, el titular carece de derecho alguno transmisible dominicalmente desde el
punto de vista legal.

A mayor abundamiento...aun cuando la parte recurrente aduce que se esta ante la presencia de una venta
de cosa presente (el "know-how" inicial ya completado) y de una venta de cosa futura (el "know-how" todavia no
actualizado), lo que en realidad se dice en el contrato es que GMC continuara ocupandose del disefio y desarrollo
de los componentes del automévil para dotar a los mismos de las modicaciones que puedan ser necesarias para
cumplir los requisitos legales futuros y/o las preferencias de los consumidores, y tal clausula implica, por tanto, que
no ha habido una transmisién de la integra propiedad de los planos, disefios, especicaciones, documentacion y
conocimientos integrantes del "know-how" -ni siquiera- inicial, como seria lo propio y lo l6gico en caso de tratarse
de un contrato de compraventa, sino que el licenciante o cedente del uso se ha reservado la posibilidad de seguir
perfeccionando y completando esos elementos materiales e inmateriales conformantes del "know-how" (y, aunque
esas nuevas y adicionales mejoras puedan ser cedidas después, a medida que se vayan obteniendo, a GME, parece
evidente que GMC ha podido continuar disponiendo -en contra de lo que seria esencial en una compraventa- de la
titularidad de los distintos elementos conformantes del "know-how" que se dice fue el objeto inicial de la venta aqui
cuestionada).

b.- Como "precio de contrato" se ja el "valor de mercado" que tengan los conocimientos que se transmiten
o ceden, pero dicho sistema solo lo admite el Codigo Civil, en caso de compraventa, respecto de las cosas
consumibles (pues, efectivamente, su articulo 1448 establece que "también se tendra por cierto el precio en la venta
de valores, granos, liquidos y demas cosas fungibles cuando se sefiale el que la cosa vendida tuviera en
determinado dia, bolsa o mercado... "), y evidente es, en el caso que nos ocupa, no sélo que el conjunto de
conocimientos que integran el "know-how" no es, en puridad técnico juridica, una cosa fungible, e, incluso, aun
admitiendo que lo sea, seria necesario, en todo caso, que existiera un "mercado” o un médulo comparativo o de
contraste del mismo bien que se cede o transmite, y tal circunstancia, en el supuesto que se analiza, no se produce,
porque el "know-how" proporciona una informacion y unos conocimientos que son secretos y este hecho impide la
existencia del citado "mercado” o médulo comparativo de contraste.

No hay, pues, en este caso, un precio cierto y determinado (y, por lo tanto, no hay tampoco compraventa).

QUINTO: En consecuencia, hemos de llegar a la misma conclusién sentada en las resoluciones del TEAP
y del TEAC y de la sentencia de instancia (con la modulacion que hemos venido efectuando de los fundamentos
juridicos de las mismas), y armar que la contraprestacion de la cesion y transmision objeto del contrato celebrado
entre las partes constituye, no un incremento de patrimonio, calicable de "adquisicion de un elemento del
inmovilizado", contabilizable en el activo del balance, y sujeto, por tanto, en el pais de residencia de la recurrente al
Impuesto que sea el pertinentemente aplicable, sino una renta o un rendimiento susceptible de ser gravado, en
Espafia, a cargo de dicha citada entidad - GMC-, con el Impuesto de Sociedades (tipo de gravamen del 20% -
extremo no cuestionado por la obligada tributaria-), en cumplimiento de lo dispuesto, para supuestos como el de
autos, en los articulos 4 b )y 7 b) de la Ley 61/1978 , 19 b ), 113 y 333 del Real Decreto 2631/1982 , 17 de la Ley
5/1983, 30 de la Ley 44/1983 y 45 de la Ley 21/1986, de 23 de diciembre ".
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Por su parte, la sentencia de 19 de diciembre de 2002, pronunciada en el recurso de casacién n® 954/1997,
con cita de la de 16 de julio de 1998, antes citada y reproducida en lo esencial, sefiala que:

"CUARTO: (...) "Sostiene la entidad recurrente que la sentencia ha desconocido y, por tanto, incumplido el
art. 12 del Convenio Hispano-aleméan de 5 de diciembre de 1966 (RCL 1968, 686) para evitar la doble imposicion y
prevenir la evasién scal".

"Dicho precepto establece que 1.- Los "canones" procedentes de un Estado Contratante pagados a un
residente del otro Estado Contratante pueden someterse a imposicion en este ultimo Estado. 2.- Sin embargo, estos
"canones" pueden someterse a imposicién en el Estado Contratante del que procedan y de acuerdo con la legislacion
de este Estado, pero el impuesto asi exigido no puede exceder del 5% del importe bruto de los "canones". 3.- El
término "canones", empleado en este articulo, comprende las cantidades de cualquier clase pagadas por el uso de
derechos de autor sobre obras literarias, artisticas o cienticas, incluidas las peliculas cinematogracas, de patentes,
marcas de fabrica o de comercio, dibujos 0 modelos, planos, formulas o procedimientos secretos, asi como por el
uso o la concesion de uso de equipos industriales, comerciales o cienticos, y las cantidades pagadas por
informaciones relativas a experiencias industriales, comerciales, o cienticas . 4.- Las disposiciones del parrafo 1 no
se aplican si el beneciario de los "canones", residente de un Estado Contratante, tiene en el otro Estado Contratante,
del cual proceden los "canones", un establecimiento permanente con el cual el derecho de propiedad por el que se
pagan los "canones" esta vinculado efectivamente; en este caso, se aplican las disposiciones del articulo 7. y, 5.-
Los "canones" se consideran procedentes de un Estado Contratante cuando el deudor es el propio Estado, una de
sus divisiones politicas, una de sus autoridades locales o un residente del mismo; sin embargo, cuando el deudor
de los "canones", sea 0 no residente de un Estado Contratante, tenga en un Estado Contratante un establecimiento
permanente en relacién con el cual se haya contraido la obligacion de pagar los "canones" y este establecimiento
soporte el pago de los mismos, los "canones" se considerardn procedentes del Estado Contratante donde esté el
establecimiento permanente"”.

"El articulo, como elmente respeta el articulo 7, ya citado, de la Ley del Impuesto sobre Sociedades, no
sujeta al impuesto los supuestos de transferencia de la propiedad y ha sido interpretado recientemente por la
jurisprudencia de esta Sala en el sentido que ahora también se propugna".

"En efecto, la sentencia de 16-7-1998, dictada en el recurso de apelacion nim. 4416/1992, aceptd el criterio
de la sentencia apelada, cuyos fundamentos cita expresamente, relativos a que, conforme al articulo 12 del
Convenio citado, las cantidades pagadas por informaciones relativas a experiencias industriales tienen la
consideracion de "canon" y arma paladinamente que "si ademas, se tienen en cuenta los preceptos del Impuesto
sobre Sociedades, modalidad de no residentes, vigente en Espafia en el momento del devengo de autos,
reguladores del elemento objetivo del hecho imponible y del sujeto pasivo u obligado tributario, hemos de dejar
sentado que son tributables los rendimientos obtenidos en territorio espafiol en concepto de contraprestaciones por
toda clase de servicios, asistencia técnica, préstamos o cualquiera otra prestacién de trabajo o capital realizada o
utilizada en territorio espafiol™.

Segun sostiene el Abogado del Estado en su escrito de oposicién:

"[...] Por las razones expuestas, no se esta, cualesquiera sean sus expresiones literales, ante un contrato
de compraventa, sino de un contrato atipico y complejo, susceptible de ser calicado, incluso, de negocio indirecto
gue, con ropaje formal de venta de patentes, modelos, elementos tecnolégicos, documentacion e informacion técnica
o know-how afectantes al vehiculo anteriormente mencionado, encubre la realidad de una operacidn mixta de cesion
o transmision, no en propiedad, de tales componentes a cambio del pago de unas cantidades que no pueden ser
calicadas mas que como rendimiento, renta o canon a gravar a cargo de la entidad cedente dentro de los limites del
Convenio de Doble Imposicion aqui considerado".

lo que se dice en la STS de 7 de abril de 2000 (casacion n° 4649/1995 )...- a proposito de las previsiones
del Cédigo Civil (1464, 1474 y concordantes, sobre la compraventa de bienes incorporales, dada la semejanza de
este caso con el alli resuelto:

"CUARTO: (...)
B) No se esta, pues, ante la presencia -como pretende la parte recurrente- de un contrato de compraventa
de "know-how" en su aspecto material e inmaterial, pues:

a.- Su objeto, lo denido genéricamente, en tal contrato, como "transferencia de tecnologia de componentes"
de un modelo de automdvil (los conocimientos, informacion y "know-how" relativos al mismo - secretos y no
patentados-), no es susceptible, por mor de su propia esencia y naturaleza, de integrar el objeto de un contrato
traslativo del derecho de propiedad, ya que la posesion de un conjunto de conocimientos secretos que no esta
amparado por una patente no conere a su titular proteccion legal alguna frente a terceros que llegasen, a su vez, a
poseerlo, por los mas variados procedimientos, y lo utilizasen en su propio benecio, y no puede, asi, cumplirse una
de las obligaciones esenciales "ex lege" propias del contrato de compraventa (y que lo identican como tal), como
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es, a tenor del articulo 1474 del Cédigo Civil , el garantizar al adquirente o comprador la "posesion legal y pacica de
la cosa vendida" (accion de saneamiento por eviccién).

Por otra parte, lo expuesto no resulta enervado por la manifestacién de la recurrente relativa a que el propio
Cadigo Civil, en su articulo 1464 , admite la posibilidad de que los bienes incorporales puedan ser objeto de
compraventa, pues, aunque tal manifestacién es cierta, mas cierto es que, para que dicha posibilidad tenga lugar,
es completamente necesario que los referidos bienes estén incorporados o representados por un titulo que legitime
el derecho de su titular; y, en el caso de autos, es obvio que, no producida tal incorporacion, al tratarse de
conocimientos secretos y no patentados, el titular carece de derecho alguno transmisible dominicalmente desde el
punto de vista legal [...]".

Quinto.

Jurisprudencia que se establece.

Sobre la base de cuanto se ha razonado, y partiendo de la evidencia procesal de que, en el examen del
contrato de transmision de datos de clientes y datos operativos y de la interpretacion de sus clausulas a los efectos
scales, la Sala de instancia es soberana, sin que sea posible en el recurso de casacion poner en tela de juicio esa
valoracion o reexaminar la prueba o contradecir la calicacién que, de modo inmediato y en conjunto con la valoracion
de las restantes pruebas, haya alcanzado la sentencia en el proceso plenario de instancia, por lo que cabe establecer
la siguiente doctrina:

1) Los pagos efectuados por una entidad residente a una entidad no residente como consecuencia de la
cesion de datos de clientes y datos operativos, en los términos del contrato aqui analizado, son rendimientos de
capital mobiliario, en concepto de canones o regalias, tal como son denidos en el articulo 12.3 del Convenio de
Doble Imposicién hispano-aleman de 1966, aplicable al caso, de suerte que los pagados a un residente del otro
Estado Contratante pueden someterse a imposicién en este Ultimo Estado -que es Espafa- y, en concreto, dentro
de las "cantidades pagadas por informaciones relativas a experiencias industriales, comerciales o cienticas".

2) Por ende, tales pagos no pueden constituir, conforme a nuestra jurisprudencia consolidada, el precio de
una pretendida compraventa de bienes incorporales, pese a su denominacién de tal, en la medida en que no consta
gue la transmision del dominio sea denitiva; ni que la denominada vendedora haya perdido todo poder de disposicion
0 uso sobre la informacion transferida; y tampoco que el vendedor haya garantizado el saneamiento por eviccion al
comprador o lo haya excluido expresamente en el contrato.

3) Tales pagos, conforme a su consideracion como canones, estan sujetos al Impuesto sobre la Renta de
No Residentes, aprobado por Real Decreto-Legislativo 5/2004, de 5 de marzo -IRNR- y a su sistema de retenciones,
conforme a lo previsto en el articulo 13.1.f) 3° de su texto refundido."” (sic) .

En aplicacién de estos criterios al caso que nos ocupa procede precisar que Valora Consultores de Gestion
es una sociedad constituida el 14/03/2002, cuyo objeto social es: "...1a prestacién de servicios de asesoramiento,
gestion y asistencia técnica y operativa sobre medioambiente, calidad, organizacién, produccion, logistica, seguridad
y prevencion de riesgos laborales, juridico, compras, comercializacion, recursos humanos y administracion, asi como
estudios y planes estratégicos para todo tipo de organizaciones y entidades del @mbito publico y privado.

La prestacion a terceros de servicios de disefio, desarrollo, instalacién y mantenimiento de programas y
aplicaciones informéticas y de comunicaciones, asi como los servicios de consultoria y formacién sobre el uso,
explotacidn y renovacion de equipos y aplicaciones informaticas.

Asi como también la organizacion y realizacion de actividades de formacién en cualquiera de las materias
antes enumeradas ante cualquier organismo publico o privado."

El administrador y tGnico socio de VALORA CONSULTORES DE GESTION es D. Pedro Miguel.

En los ejercicios objeto de comprobacion Valora Consultores de Gestion (2014, 2015 y 2016) ostenta, entre
otras, bien por via directa o indirecta a través de su socio las siguientes participaciones de sociedades:

Pais Denominacién social Porcentaje Titular

México VALORA SOSTENIBILIDAD E INNOVACION SA DE CV 45% D. Pedro Miguel

Reino Unido VALORA GLOBAL UK LTD 100% VALORA GESTION CONSULTRORES DE

Turquia VALORA GLOBAL

DANISMANLIK HIZMETLERI TICARET LIMITED SIRKETI 100% VALORA GESTION CONSULTRORES
DE

Holanda VALORA GLOBAL BENELUX B.V. 100% VALORA CONSULTRORES DE GESTION

Francia VALORA STRATEGY ET 100% D. Pedro Miguel

El bien por el que VALORA CONSULTORES DE GESTION practica la reduccion por intangibles es un
procedimiento contenido en el Manual Eco Rem en el que se contendria un procedimiento para la Gestion Integral,
Sostenible e Innovadora del ciclo de vida del Inmueble del Sector Retail denominado ECO-REM.
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Cuestionada por la Inspeccion la existencia de un know how en la metodologia Eco Rem , la entidad
recurrente realiz6 las siguientes manifestaciones :

"Como primera aclaracion, debemos exponer que el procedimiento ECO-REM es un todo integrado, sin
partes divisibles ni separables, que estructura la totalidad del desarrollo de una actividad de ingenieria y arquitectura
para la construccion y reforma de locales al Retail, con atencidn integral a la sostenibilidad ambiental de las obras y
el seguimiento y control de costes del cliente. Es en su conjunto, la forma concreta y especifica de desarrollar la
actividad por parte de Valora.

Estamos ante un activo intangible que en todo caso se califica como un "Saber-Hacer o Know How" tal y
como se define en la documentacion de soporte relativa a la aplicacion del beneficio Patent Box que fue aportada
en su dia al procedimiento de comprobacion.

La cuestion trascendente de esta definicion es que se trata de una "metodologia de trabajo” transferida al
cesionario y que, en un método, no es posible diferenciar los elementos novedosos de aquellos que son de
conocimiento publico, principalmente por la razén de que no se esta inventando la ingenieria en si, sino un método
de trabajo. Ahora bien, este es el método que ha desarrollado Valora tomando conocimientos propios y
conocimientos aprendidos de las actividades de ingenieria, control econémico y gestién comercial, y los ha ordenado
y estructurado hasta llegar a una forma de hacer que es propia, caracteristica y definida por la empresa en sus
manuales. En este sentido, la pregunta de "qué partes del procedimiento ECO-REM no son de dominio publico ni
de facil acceso" es en si mismo engafiosa. Porque lo que no es de conocimiento publico ni de facil acceso es el
manual completo que compila la forma de hacer de Valora." (sic) .

En el contrato suscrito por la entidad recurrente con sus filiales en Méjico y Reino Unido se hace constar lo
siguiente :

"El objeto de la presente Adenda | es la regulaciéon de la cesion temporal por parte de la Cedente a la
Cesionaria del know how conocido como "ECO-REM".

El Procedimiento ha sido desarrollado y perfeccionado por la Cedente a lo largo de los afios en los que viene
prestando servicios de arquitectura, ingenieria y consultoria en Espafia a empresas de comercializacion al retail. El
procedimiento consiste en un conjunto de instrucciones técnicas, érdenes de aplicacion directa a los trabajadores y
protocolos de obligatoria observancia, que cuando se implementan afectan a la totalidad de la plantilla de
trabajadores de la actividad de consultoria, ingenieria y arquitectura que desarrollan los proyectos de adaptacion de
locales de la cesionaria, y contiene, en particular, especificaciones con respecto a los siguientes aspectos:

a) Identificacion de los clientes potenciales de la ingenieria y consultoria en grandes cadenas de retail,
entidades financieras y organizaciones con establecimientos comerciales de venta al pablico que se encuentran en
expansion o en procesos de modificacion de su imagen o politica comercial. La existencia de un tipo de cliente
concreto permite la concrecion de los esfuerzos comerciales y la realizacion de ofertas basadas en la experiencia
acumulada, lo que genera una mayor tasa de éxito.

b) Modelo de tienda ecoldgica. La mayor parte de las grandes empresas de distribucion al retail son
conscientes de la preocupacién existente entre la poblacion en materia de ecologismo, emisién de gases efecto
invernadero, sostenibilidad medioambiental, ahorro energético, etc.

Valora ha desarrollado a través de diversos proyectos de innovacion, un importante bloque de conocimientos
y procedimientos técnicos perfectamente documentados, referidos a lo que debe ser un modelo de tienda o
establecimiento ecolégico certificable (LEED certification de la US Green Building Council).

La propuesta de ingenieria que el negocio Valora ofrece a sus clientes incluye estos modelos de tienda, que
incluyen i) la experiencia y conocimientos de integracion medioambiental del local, ii) las propuestas y dotaciones
para lograr el ahorro en el consumo de agua, disefio optimizado para el ahorro energético en la iluminacion,
climatizacién, escaleras mecanicas, controles centralizados, reduccion de intensidad adaptada a las necesidades y
control de la contaminacion luminica, iii) los criterios para la seleccién de materiales de construccién basados en el
analisis de su cadena de produccidn, priorizando la utilizacion de materiales reciclados, de productores cercanos y
con certificaciones de huella de carbono que garanticen la utilizacion reducida de energia en su proceso productivo
y iv) el disefio de procesos operativos en los locales destinados a la formacion de los futuros empleados, que
garantice la eficiencia energética y el reciclaje de los deshechos del local. Todas estas propuestas quedan
perfectamente definidas y validadas tanto en el proyecto como en las mediciones de final de obra, quedando plena
constancia documental de la consideracion "ecoldgica" del local.

Toda esta propuesta aplicada a los locales, permite a las empresas que contratan el producto Valora, la
inclusion en sus memorias anuales corporativas de informacion detallada sobre los esfuerzos realizados en materia
medioambiental y responsabilidad social corporativa, pudiendo presentarse a su vez al publico y sus compradores
como empresas que invierten en ecologia y sostenibilidad dentro del proceso de distribucion.

Como consecuencia de ello, el producto Valora aporta al cliente final ahorro en la gestién energética futura
del local, e imagen de empresa "ecoldgica".
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¢) Los conocimientos y soluciones en materia de "zonificacion”.

La mayoria de los proyectos de reformas en locales para tiendas de retail implican la adaptacion de un
modelo de negocio concebido por el cliente al espacio fisico y la distribucion disponible en el local elegido. La gran
experiencia acumulada en los disefios y evaluacion de resultados de multitud de proyectos para clientes estan
documentados y son transmisibles y adaptables como soluciones que permiten un gran ahorro de tiempo en el
proceso de disefio de los locales, reduciendo el tiempo de dedicacién al disefio y la satisfaccion en el uso final del
local terminado.

Estas soluciones se adaptan en todo caso a los elementos determinantes y necesidades del tipo de clientes
para los que se trabaja, siempre cumpliendo con un requisito esencial del proceso de Valora que es la celeridad en
la redaccién de los proyectos, lo que se consigue en plazos sustancialmente inferiores a los de la competencia.

Estos elementos se concretan principalmente en estudio de viabilidad que oferta Valora a sus clientes y que
tiene definido en su sistema de gestién y control integral del ciclo de la obra.

d) Servicios de asistencia a la seleccién del contratista principal.

El modelo de Valora tiene determinados criterios que permiten asesorar al cliente final en la eleccion del
contratista principal, de tal forma que se garanticen los dos elementos principales de valor, que residen en el precio
de la obra y la celeridad en la ejecucion. Se incorporan a este proceso diversos conceptos de “inteligencia
competitiva”, sobre qué y a quién subcontratar para dar cumplimiento a los requisitos técnicos exigidos por la
normativa local, verificar que las subcontratas tienen los conocimientos, medios y experiencia necesarios y formas
en las que se solicitan las ofertas que permitan el control de las unidades de obra finalmente ejecutadas con los
precios ofertados por unidad.

e) El procedimiento de entrega de la obra.

Valora oferta un servicio Unico en el momento de la entrega de la obra, que consiste en la entrega
documental necesaria para la propiedad y para la tienda y sobre todo de un servicio de control y firma de mediciones
con subcontratas.

Toda vez que la prioridad principal en la ejecucion de la obra es la celeridad en su terminacién para permitir
la puesta en marcha del negocio, el proceso de control de las unidades de obra durante la ejecucién de las mismas,
resulta caro y muy complejo. Por ello, en el momento de la finalizacion de la obra, se realizan mediciones de todas
las unidades realizadas de forma efectiva, y se contrasta con los presupuestos recibidos de las subcontratas.

Si las unidades de obra ejecutadas resultan distintas de las presupuestadas, se informa al cliente para que
ajuste el precio a pagar al subcontratista, pagandose exclusivamente por la obra ejecutada. Se trata por tanto de un
servicio que produce ahorros de costes al cliente final en tanto que evita los excesos de mediciones en los
modificados de proyecto realizados sobre la marcha de la obra.

Estas mediciones se acompafian de un modelo de informe en el que se especifican al cliente las
desviaciones encontradas respecto de los presupuestos originales, por lo que se hace un seguimiento y optimizacion
econdmica de la obra en beneficio del cliente. Se evita por tanto el engafio del proveedor en la medicién, lo que
supone un argumento de venta a mas del modelo Valora.

Todo el modelo de Gestién y Control Integral del Ciclo de Obra se encuentra documentado en un manual
operativo, existe control de la responsabilidad de la creacion del conocimiento incorporado y de la compilacién del
mismo, y forma parte del secreto industrial de Valora." (sic)

De estos contratos se desprende que la entidad recurrente esta transmitiendo realmente su know how,
entendido en el sentido en que lo interpreta la jurisprudencia, por cuanto la objecién ofrecida por la Agencia Estatal
de la Administracién Tributaria sobre la existencia de procedimientos similares ofertados en el mercado, sin que
supongan innovacion, no puede ser aceptado toda vez que el apartado 11 del art. 12 de los comentarios al Modelo
de convenio OCDE de 2008 utiliza la expresion pagos por informaciones relativas a experiencias industriales,
comerciales o cientificas en el contexto de la transmision de cierta informacién no patentada y que, por lo general,
no recae en el &mbito de otras categorias de derechos sobre la propiedad intelectual tratAndose, normalmente, de
informacion de caracter industrial comercial o cientifico nacida de la experiencia previa y que tiene aplicaciones
préacticas en la explotacién de una empresa y de cuya comunicacion puede derivarse un beneficio econémico.

Por el contrario, el caracter novedoso de la informacién daria lugar a que se incluyera dentro de la prestacion
de servicios que tributarian como renta y no como canon o royalty.

En los contratos celebrados con las entidades de Méjico , Reino Unido y Turquia, si bien respecto del primer
pais ,en un primer momento, se establecio el canon de una forma porcentual (8% de facturacion) respecto a los
beneficios obtenidos en un determinado ejercicio, posteriormente se fij0 en una cantidad determinada por obra
realizada.

Por otro lado, es indudable que todos los contratos contienen una clausula de confidencialidad, por lo que
reforzaria la tesis sostenida por la entidad recurrente en relacion a que nos hallamos ante una verdadera cesion de
know how que encontraria pleno encaje en la diccion del articulo 23 de la Ley del Impuesto de Sociedades aplicable
ratione temporis.

En este contexto, la objecién relativa a la constancia en la firma de la adenda al contrato de una estampilla
con el logo de la empresa SICASOFT entendemos que no invalida el contenido del contrato ni le priva de validez.
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Sexto.

Una vez acreditada la existencia de un contrato de cesion de know how procede analizar si concurre 0 no
el requisito previsto en el apartado e ) del articulo 23 de la ley del Impuesto de Sociedades, que exige que la entidad
disponga de los registros contables necesarios para poder determinar cada uno de los ingresos y de los gastos
directos a qué se refiere este articulo.

La Inspeccién cuestiona toda la serie de explicaciones ofrecidas por la entidad recurrente en orden a
justificar la no inclusién del activo intangible dentro de la actividad de la sociedad.

En concreto la contestacion de la entidad sobre esta cuestidn se circunscribe a lo siguiente :

" no hubo contabilidad de costes en el proceso de creacién de los procedimientos ECO REM, y por tanto,
no fue posible la activaciéon del intangible por aplicacion de las normas de valoracion 2. y 5. del Plan General
Contable que prohibe la activacion de aquellos bienes y derechos de los que no se conozca el coste de adquisicion
o produccidon con seguridad.

Como consecuencia de ello no aparece coste de amortizacién de los intangibles ni se ha podido determinar
cuantia alguna a los efectos de la determinacién del rendimiento neto.

El Rendimiento Neto viene determinado pues por la diferencia de todos los ingresos reconocidos en las
facturas emitidas menos los costes necesarios para la cesion de los intangibles que no estuviesen sufragados por
alguin otro concepto retributivo del contrato (gastos de Formacion, Asistencia Técnica, etc.).

Los Ingresos a efectos de la determinacion del Rendimiento Neto sometido a reduccién en base imponible
consisten en los ingresos por royalties facturados en funcién del n® de obras cerradas (que se explica en un apartado
posterior).

Los gastos imputables al Rendimiento Neto por cesién de intangibles son principalmente las facturas de
Honorarios Profesionales de LENER ASESORES LEGALES Y ECONOMICOS,S.L. (por Asesoramiento en
Aplicacion del Patent Box, preparacion de documentacion de soporte y redaccién de contratos), y que ascienden a
los siguientes importes:

Afo 2015: 4.000 euros mas IVA. Factura n°® 15-LE-2770

Afio 2016: 4.500 euros mas IVA. Factura n° 16-LE-0208" (sic).

A falta de concrecion por la Inspeccién a qué se refiere por ausencia de registros contables ,entendemos
suficiente la aportacién del libro diario en el que se registran las operaciones objeto de facturacion, considerando
suficientemente acreditados los ingresos por canones o royalties derivados de las cesiones de intangibles a las
filiales, aparte de ser coherente la explicacion ofrecida respecto de la no activacion del intangible en el afio 2014 en
el subgrupo 20 del grupo 2 del PGC por no poder determinar con seguridad los costes del intangible conforme a las
normas 2y 5 del PGC.

Cuestibn distinta es la relativa a la deduccion, como coste del activo intangible, del salario abonado por la
entidad recurrente al trabajador de la empresa desplazado a México, don Braulio, por cuanto en el contrato marco
y adenda aportado se incluyen las siguientes clausulas:

"3.1.4 El Cedente se obliga a proporcionar la asistencia técnica necesaria a la cesionaria para la adaptacion
e implantacion de los modelos de negocio cedidos a la legislacion y caracteristicas del mercado otorgado a la
Cesionaria en este contrato, lo que se regulara de forma mas especifica en cada una de las adendas de cesion de
modelos de negocio que se suscriban como desarrollo del presente contrato marco.

La remuneracion comprendera los tres conceptos independientes y cuantificables de forma separada, que
forman parte del objeto del presente contrato:

- Retribucién por los derechos de cesién de los intangibles.

- - Retribucién de la asistencia técnica recibida del Cedente para la puesta en marcha, adaptacion o
mantenimiento de cada modelo de negocio o proceso de prestacion de servicios para los que resultan Utiles los
intangibles.-

Retribucion por la formacion otorgada por VALORA CONSULTORES DE GESTION S.L. al personal clave
de la cesionaria, necesaria para el correcto desarrollo de la actividad licenciada.

4.3 Remuneracion por prestacion de servicios de asistencia técnica para beneficio del cesionario.

Para la facturacion de los servicios de asistencia técnica, la cedente vendra obligada a registrar los tiempos
y costes dedicados por su personal a la realizacion de proyectos de adaptacion, mejora o revision de los intangibles
objeto de cesion, asi como a la realizacion de estudios o tareas complementarias necesarias para la puesta en
produccién o adaptacién a las necesidades del mercado de los intangibles objeto de cesion. Estos servicios se
retribuiran conforme a los tiempos efectivamente dedicados segin demanda del cesionario a un criterio de coste
incurrido por el cedente + margen conforme a criterios normales de mercado. Inicialmente se establece un criterio
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de margen del 20% el coste como valor estandar dentro de los rangos de mercado previamente comprobados, sin
perjuicio de su posible adaptacién al alza o a la baja en funcién de la realidad y complejidad de la asistencia técnica
gue pueda ser necesaria en cada cesion.

Mensualmente, y de forma previa a la emision de la correspondiente factura, el prestador del servicio remitira
un informe de las tareas, costes y tiempos dedicados en el periodo objeto de liquidacién con el desglose de la
liquidacién que se corresponde para ese periodo.

Los honorarios devengados por estos servicios se haran efectivos en los términos que se fijen en cada
adenda, y en su caso, como muy tarde, en el ejercicio econémico siguiente a aquel en el que se produjeron."” (sic) .

Es evidente que las retribuciones realizadasa al sefior Braulio entrarian dentro de este capitulo .

Por tanto, entendemos que solo pueden computarse como costes del intangible las facturas de Honorarios
Profesionales de LENER ASESORES LEGALES Y ECONOMICOS,S.L. (por Asesoramiento en Aplicacion del
Patent Box, preparacién de documentacion de soporte y redaccién de contratos), y que ascienden a los siguientes
importes:

Afo 2015: 4.000 eur méas IVA. Factura n°® 15-LE-2770

Afio 2016: 4.500 eur més IVA. Factura n° 16-LE-0208

De ahi que proceda la estimacion parcial de la demanda a fin de que , en el célculo de la reduccion solo se
tenga en consideracion , como coste del intangible, del importe de las facturas giradas por LENER ASESORES
LEGALES Y ECONOMICOS,S.L.

Séptimo.
conforme a lo prevenido en el art. 139 de la LICA no se hace expresa imposicion de las costas procesales.
FALLO

Que estimamos parcialmente el recurso contencioso - administrativo interpuesto por la representacion
procesal de VALORA CONSULTORES DE GESTION SL contra la resolucion dictada en fecha 16 de septiembre de
2022 por el Tribunal Econémico Administrativo Regional de Galicia en las reclamaciones econémico - administrativas
15-03455-2020; 15-06828-2020; 15-06829-2020; 15-01917-2021; 15-07766-2021 interpuestas contra el acuerdo de
fecha 10-08-2020 dictado por la Dependencia Regional de Inspeccion por el que se practica liquidacion definitiva en
relacion con el Impuesto sobre Sociedades de los ejercicios 2014, 2015 y 2016, asi como frente al acuerdo
sancionador de fecha 22-03-2021; por cuantias respectivas a efectos de reclamacién de 78.292,51 euros y
32.850,00 euros, la cual anulamos por ser contraria a Derecho acordando que se proceda a un nuevo calculo de la
reduccién prevista en el art. 23 de la Ley del Impuesto de Sociedades considerando como coste del intangible
facturas de Honorarios Profesionales de LENER ASESORES LEGALES Y ECONOMICOS,.L. (por Asesoramiento
en Aplicacién del Patent Box, preparacion de documentacion de soporte y redaccion de contratos), y que ascienden
a los siguientes importes:Afio 2015: 4.000 eur mas IVA. Factura n® 15-LE-2770 Afio 2016: 4.500 eur mas IVA.
Factura n® 16-LE-0208.

Sin expresa imposicion de las costas procesales.

Notifiquese la presente sentencia a las partes, haciéndoles saber que contra ella puede interponerse recurso
de casacion ante la Sala Tercera del Tribunal Supremo. Si el recurso de casacién se fundare en infraccion de normas
emanadas de la Comunidad Auténoma, el recurso se interpondra ante la Seccion especial de la Sala de lo
Contencioso-administrativo del Tribunal Superior de Justicia de Galicia, prevista en el articulo 86.3 LICA.

En ambos casos, el recurso habrd de prepararse ante la Sala de instancia en el plazo de treinta dias,
contados desde el siguiente al de la notificacién de la resolucidon que se recurre, y se hara en escrito en el que,
dando cumplimiento a los requisitos del articulo 89 de la Ley Reguladora de la Jurisdiccion Contencioso-
Administrativa, se tome en consideracion lo dispuesto en el punto |1l del Acuerdo de la Sala de Gobierno del Tribunal
Supremo de fecha 20 de abril de 2016, sobre extension maxima y otras condiciones extrinsecas de los escritos
procesales referidos al recurso de casacion (B.O.E. del 6 de julio de 2016).

Asi se acuerda y firma.
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